
◆講師プロフィール
新卒後は、製菓会社にて販売員を３年
半、その後、会計士事務所に事務職と
して３年半勤務する。結婚退職ののち、
専業主婦となり、パート勤務を数年し
ながら個人事業主としてお菓子教室を
開業。お菓子教室の集客実績から集客
を教えて欲しいと現在の集客や起業を
主としたコンサルタント、講座講師の仕事に至る。25,000円の講
座も2日間で満席、起業サポートの講座は半年先まで満席状態など
の実績を持ち、企業や団体で好評を博しており、メディア実績も
多数。2024年３月、明治大学大学院グローバルビジネス研究科
(MBAコース)卒業。

「SNSを活用した販路拡大セミナー」参加申込書 (ご記入の上、切り取らずＡ４用紙のままＦＡＸ願います)

セミナーテーマ

　　制度改正等の課題解決環境整備事業

金9.199.19

カリキュラム

14:00〜16:0014:00〜16:00

参加無料参加無料
(会員・非会員問わず)(会員・非会員問わず) 



講　師

SNSを活用した売上アップ!!SNSを活用した売上アップ!!
～4つのステップ～～4つのステップ～



今、デジタル化に向けた取組の必要性が増しており、中小・小規模事業者にとっても避けては通れない課題となっ今、デジタル化に向けた取組の必要性が増しており、中小・小規模事業者にとっても避けては通れない課題となっ

てきています。本セミナーでは、デジタル化の一環として、てきています。本セミナーでは、デジタル化の一環として、SNS活用に焦点を当て、集客アップ、売上アップするたSNS活用に焦点を当て、集客アップ、売上アップするた

めの活用法を解説いたします。めの活用法を解説いたします。中小・小規模事業者の皆様にお薦めの内容となっておりますので、ぜひこの機会にご中小・小規模事業者の皆様にお薦めの内容となっておりますので、ぜひこの機会にご

参加をお待ちしております。参加をお待ちしております。


新規顧客の開拓と既存顧客との関係強化で売上増加！

【主　催】千曲商工会議所

加藤　あい氏
株式会社スマイルリボン 代表取締役

今、デジタル・DX化が必要と
される理由
ＳＮＳを活用して集客、

      売上アップ
各種SNSの特徴(Instagram

    ・LINE等)
新規客・リピート客を掴むた
めのSNS運用について

日 　時：9月19日（金）14：00 ～ 16：00
会 　  場：千曲商工会議所(千曲市杭瀬下三丁目9番地) TEL 026-272-3223
定      員：30名(定員になりましたら締め切らせて頂きます)
               ※対象：中小・小規模事業者（会員・非会員を問わず）
受  講  料 ：無 料 （会員・非会員を問わず）
     ※下記申込書に必要事項をご記入頂き、令和7年9月5日(金)までにお申込み下さい。

氏　
名：
　　　　　　　　　　　　　　　　TEL：　　　　　　　　　　　　　　　　
FAX：

事業所名：
　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　住所：

業　　種：
製造業
・
建設業
・
卸売業
・
小売業
・
サービス業
・
飲食業
・
宿泊業
・
その他（　　　　　　　
）

メールアドレス：

※本申込書にご記入いただいた個人情報につきましては、本講座開催における本人確認、参加者申込書作成
　及び講習会に関する連絡の目的のみ使用致します。

FAX.026－272－3633


